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MS. ISAAC MARTINS

Mestre pela ECAUniversidade de 580 Paulo; MEA em Marketing Digital; MBA
erm Neuromarketing MBA em Business Intelllzence (B1);

MBA em Gestdo Estratégica Comercial; Publicidade e Propaganda

Gestor hd mais de 25 anes de empreendedorisma,

Autor dos Best-sellers; & Biblia do Televendas, Magquina de Vendas por
tebefone na era digital e dos [vros Superbotivade histdrias surpreendentes
wolumes 1@ 2.8 100 Alltudes de um puermeira,

Professor em diversas entidades e organizagbes.

Autoridade em vendas na era digial e televendas do Brasil, colunista em
diversos portais @ respansavel por consuliorias em diversos lpos de empresas
em (odo o Brasil,

Fundador do Instituto Esaac Martins




FOCO DO CURSO:

AUMENTAR AS SUAS VENDAS
EM NO MINIMO 30%

OBJETIVO:

CAPACITA-LO A UTILIZAR AS MELHORES
FERRAMENTAS E TECNICAS DO MuNDO
DIGITAL PARA TRANSFORMAR SUAS METAS
EM RESULTADOS

METODOLOGIA:

CAPACITAR 0 ALUNO A UTILIZAR AS
MELHORES FERRAMENTAS E TECNICAS DO
MUNDO DIGITAL PARA TRANSFORMAR
SUAS METAS EM RESULTADOS




MODULOS
ESPECIAIS

MDD

ATIMIA
SURS METARS

ATINJA SUAS METAS

Nesse mddulo vocé descubrird
quais as ferramentas e estratégias
para ultrapassar suas metas
mensalmente

MODULD:
TECHNICAHS

AVYAMLCAORS
_OE UENDORS

TECNICAS DE VENDAS

Aprenda as melhores, eficazes e
mais recentes técnicas de vendas
no mundo digital.

MODULD

METODOS DE
VERDORS

METODO DE VENDAS

Descubra as melhores
metodologias para vender mais,
fidelizar clientes, e transformar suas
metas em resultados.

MODULD

PSICOLOGIA
0OAR VERNDOR

PSICOLOGIA DA VENDA

Saiba tudo sobre a neurovendas e
domine os fatores mentais que
influenciam na decis@o de compra.




-

MDD

VENDRS
OIGITRIS

Dtwargen | T

VENDAS DIGITAIS

Saiba como utilizar as principais
ferramentas digitais para vender
mais e conquistar seus clientes.

il MODULD

VENDRS NAD

" PRESENCIAIS

VNP

Guia completo sobre vendas internas,
televendas, inside sales, SDR (Sales
Development Representative) e tudo
sobre as vendas néo presenciais.

MODULOS
ESPECIAIS

MODULD

LVEMDRS MO
URREJD

VENDAS NO VAREJO

Explore todo o potencial da venda
no balcéo, com as melhores
técnicas de atendimento e vendas
no varejo.

- MOCULD

. LENDRS
“= PRESENCIATS

L ]
-
At | 1T

VENDAS PRESENCIAIS

Descubra as mais atuais formas e
estratégias para aumentar as
vendas externas, porta a porta,
visitas e no presencial.




MODULOS
ESPECIAIS

i MODULD

IMNTELIGEMNCIR
EMOCIONAL

By dorares = (R

INTELIGENCIA EMOCIONAL

Nesse mddulo vocé descubrird
quais as ferramentas e estratégias
para ultrapassar suas metas
mensalmente

MODULD

CHIXA OE

" FERRAMENTRS

FERRAMENTAS

Neste méddulo, vocé explorard
ferramentas e estratégias avangadas
para superar suas metas mensais,
com foco em aplicativos e
abordagens inovadoras.

MODULO

EESTAO O
CLIENTES

GESTAO DE CLIENTES

Nesse médulo vocé descubrird
quais as ferramentas e estratégias
para ultrapassar suas metas
mensalmente

B | L s
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BONUS INCRIVEIS

Vocé terd nesse curso uma drea
especial com os bdnus e reprises
das mentorias mensais.




AOVIVO

T2ENCONTROS ANUAIS

Mensalmente na primeira semana de cada més vocé tera
uma mentoria* ao vivo com o professor Isaac Martins
para avaliacao de desempenho, apresentacao de
técnicas e sessdo de tira duvidas.

Essa é a maior garantia de que voceé tera resultados!

* Todas as regras e formas de participagdo estdo no seu Ambiente Virtual de Aprendizagem.



INFORMACOES SOBRE O CURSO

Carga hordria; 70 horas

Quantidade de aulas: 120 aulas
Taotal de Madulas: 12 mddulas
Mentorias ao vivo: 12 encontros
Tempo de acesso ao Curso: 24 meses

' TECNICA DE

VENDAS NA
ERA DIGITAL

LS ¢ R B

o Metodologla

o Cada més serdo liberados 2 médulos
para woce assistir.

e Apfinal de cada modulo ha uma sessao L
especial com materials U
complemantares {apostila & planilhas), =
indicagtes de filmes e livros digitais. unopar | Anhanguera
Ao término de cada modula, ha uma
prova de fixagdo de conteddo.®

-%.l
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Certificacdo:
e [urso de Extensdo em Formagdo de
Técnicas de Vendas na Era Digital
e [erticado emitide pela
Universidade Pitdgoras Unopar
Anhanguera com a chancela do
MEC conforme artigo 44, insiso [V da
Lei de Diretrizes e Bases da
ﬂ Educacdo Maciomal
e Emissdo do realizada com a
comprovacdo de 75% do conteddo.




VALORES E PACOTES

Investimento e Valores:
o Valor da inscricdo no curso: R$ 97,00

e Valor total do curso: R$ 1.497,00 em 12x de R$ 149,70

Alunos e Conveniados:
o Valor da inscricdo no curso: R$ 97,00
» Valor especial: R$ 997,00 em 12x de 99,70
e Valor a vista via PIX (Desconto de 15%): R$ 847,45

‘.1

Pacotes para grupos da mesma empresa:
« Valor da inscricdo no curso: R$9%66 isento
e Valor por inscriciao para mais de 5 pessoas da mesma
empresa: R$ 749,00 cada
o Acima de 10 inscricdes: R$ 597,00 cada




Transforme

Suas metas em
Resultados!
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